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KARTA PRZEDMIOTU

Nazwa przedmiotu w języku polskim Finansowanie rozwoju małego przedsiębiorstwa 
Nazwa przedmiotu w języku angielskim Financing the development of a small enterprise
Kierunek studiów (jeśli dotyczy): Inżynieria Zarządzania
Specjalność (jeśli dotyczy): Zarządzanie inżynierskie małym biznesem i projektami
Poziom i forma studiów:
II stopień / stacjonarna
Rodzaj przedmiotu:

wybieralny 
Kod przedmiotu

FBZ0341
Grupa kursów                      NIE


	
	Wykład
	Ćwiczenia
	Laboratorium
	Projekt
	Seminarium

	Liczba godzin zajęć zorganizowanych w Uczelni (ZZU)
	15
	
	
	30
	

	Liczba godzin całkowitego nakładu pracy studenta (CNPS)
	30
	
	
	60
	

	Forma zaliczenia
	zaliczenie na ocenę
	
	
	zaliczenie na ocenę
	

	Dla grupy kursów zaznaczyć kurs końcowy (X)
	
	
	
	
	

	Liczba punktów ECTS
	1
	
	
	2
	

	w tym liczba punktów odpowiadająca zajęciom 
o charakterze praktycznym (P)
	
	
	
	2
	

	w tym liczba punktów ECTS odpowiadająca zajęciom wymagającym bezpośredniego kontaktu  (BK)
	0,5
	
	
	1,0
	


*niepotrzebne skreślić

	WYMAGANIA WSTĘPNE W ZAKRESIE WIEDZY, UMIEJĘTNOŚCI I KOMPETENCJI SPOŁECZNYCH
1.Posiada ogólną wiedzę z zarządzania 


	CELE PRZEDMIOTU

C1 Zdobycie wiedzy i zapoznanie studentów z problematyką inicjowania działalności gospodarczej rozwoju i funkcjonowania biznesu 

C2 Zdobycie umiejętności praktycznych inicjowania i rozwoju biznesu



	PRZEDMIOTOWE EFEKTY UCZENIA SIĘ
Z zakresu wiedzy:

PEK_W01 ma uporządkowaną wiedzę z zakresu klasyfikacji źródeł finansowania małej firmy
PEK_W02 charakteryzuje i zna poszczególne źródła finasowania i modele koncepcyjne prowadzenia działalności gospodarczej

PEK_W03 charakteryzuje i zna podstawowe narzędzia i techniki wykorzystywane w procesie pozyskiwania inwestora biznesowego

Z zakresu umiejętności:

PEK_U01 Potrafi, dopasować źródła finansowania do potrzeb i możliwości nowopowstałego biznesu  

PEK_U02 Umie, w praktyce, prawidłowo przygotować prezentację biznesowa- Pitch.

PEK_U03 posiada umiejętność wyszukiwania i analizowania oferty wsparcia instytucji otoczenia biznesu

Z zakresu kompetencji społecznych:

PEK_K01ma świadomość znaczenia sektora podmiotów sektora MŚP w praktyce gospodarczej 

PEK_K02 zdaje sobie sprawę z konieczności ciągłego doskonalenia własnej wiedzy 

PEK_K03 ma świadomość zobowiązań etycznych, związanych z rolą przedsiębiorcy


	TREŚCI PROGRAMOWE

	Forma zajęć - wykład
	Liczba godzin 

	Wy1
	Wprowadzenie do problematyki małego biznesu – rola sektora MŚP dla gospodarki krajowej
	1

	Wy2
	Firma czy startup?

· Założenia koncepcyjne biznesu 

· Model finansowy:

· jak pozyskiwać finansowanie 

· Monetyzacja

· Hockey stick

· Burn rate

· Prezentacja sprzedażowa

· Pitch

· Elevator pitch

· Sposoby pozyskania inwestora

· Niezbędne formalności z inwestorem
	2

	Wy3
	1. Źródła finasowania działalności gospodarczej 

· Finansowanie ze środków własnych

· founding FFF (Friends, Family and Fools)

· Bootstrapping, 

· Anioły Biznesu

· Fundusze venture capital 
	2

	Wy4
	Finansowanie dłużne:
· Leasing

· Faktoring

· Kredyty 

· Crowdfunding -finansowanie społecznościowe w rachunku bieżącym

· Kredyty  średnio i długoterminowego

· kredyt inwestycyjny – banki spółdzielcze,
· fundusze poręczeń kredytowych, 
· fundusze pożyczkowe.
	2

	Wy5
	Źródła finansowania przedsiębiorstw typu start-up  ze środków publicznych 

· kredyt technologiczny,

· wspieranie powiązań kooperacyjnych o znaczeniu ponadregionalnym,

· wsparcie na uzyskanie/realizację ochrony własności przemysłowej, 

· wspieranie działalności gospodarczej w dziedzinie gospodarki elektronicznej,

· programy ramowe w zakresie badań i rozwoju technologicznego.
	2

	Wy6
	Finansowanie przedsiębiorstw w ramach instytucji otoczenia biznesu :

· Inkubatory przedsiębiorczości

· Parki technologiczne

· Centra transferu technologii

· dotacje, wsparcie projektów celowych, wsparcie dla MSP, 

· bezpośrednie wsparcie inwestycji w mikro, małych i średnich przedsiębiorstwach, 

· wsparcie komercjalizacji badań naukowych,

· bon na innowacje, dofinansowanie projektów celowych w dziedzinie zastosowań praktycznych dla MSP, 
	2

	Wy7
	E-Commerce i New Connect – alternatywny system obrotu 
	2

	Wy8
	Kolokwium 
	2

	
	Suma godzin
	15


	Forma zajęć - ćwiczenia
	Liczba godzin

	Ćw1
	
	

	Ćw2
	
	

	Ćw3
	
	

	
	Suma godzin
	


	Forma zajęć - laboratorium
	Liczba godzin

	La1
	
	

	La2
	
	

	La3
	
	

	
	Suma godzin
	


	Forma zajęć - projekt
	Liczba godzin

	Pr1
	Wprowadzenie do warsztatu- opracowanie Pitchu ze szczególnym uwzględnieniem założeń koncepcyjnych biznesu oraz zaprojektowania modelu finansowego nowego przedsięwzięcia gospodarczego w ramach prezentacji dla Inwestorów:
	2

	Pr2
	Ustalenie złożeń :Dlaczego teraz? Jaki jest problem lub wyzwanie?
	2

	Pr3
	Identyfikacja problemu na rynku : Jak sobie radzą klienci obecnie z tym problemem?, Dlaczego to za mało?, Co warto zrobić?- analiza potencjału rynkowego
	4

	Pr4
	Podjęte działania: Co zrobiliśmy?, Jakie są korzyści z takiego rozwiązania? Jak to działa??- Ochrona pomysłu
	4

	Pr5
	Na jakim rynku będziemy działać i jak na niego wejdziemy? Jaki jest target rynkowy? Jaka jest chłonność rynku? Wybór kanałów dystrybucji?- Logistyka dystrybucji
	2

	Pr6
	Planowanie finansowe dobór źródeł finasowania: Jak będziemy zarabiać i jak opłacalny jest to biznes?
	4

	Pr7
	Szacownie szans i zagrożeń: Co zrobiliśmy do tej pory, jakie najważniejsze wyzwania przed nami?, Czego potrzebujemy, żeby sprostać tym wyzwaniom?- Analiza SWOT
	4

	Pr8
	Identyfikacja i szacowanie ryzyka: Kto stoi za tym rozwiązaniem? Co przemawia przecinko? -Stworzenie macierzy ryzyka 
	4

	Pr9
	Prezentacja pitchu przez poszczególne grupy 
	4

	
	Suma godzin
	30


	Forma zajęć - seminarium
	Liczba godzin

	Se1
	
	

	Se2
	
	

	Se3
	
	

	…
	
	

	
	Suma godzin
	


	STOSOWANE NARZĘDZIA DYDAKTYCZNE

	N1. Prezentacja multimedialna z zastosowaniem projektora
N2. Konsultacje 

N4. Prezentacja pracy diagnostycznej 

N5. Dyskusja efektów (ew. przyczyn porażki) w trakcie prezentacji wyników pracy studenta




OCENA OSIĄGNIĘCIA PRZEDMIOTOWYCH EFEKTÓW UCZENIA SIĘ

	Oceny (F – formująca (w trakcie semestru), P – podsumowująca (na koniec semestru)
	Numer efektu uczenia się
	Sposób oceny osiągnięcia efektu uczenia się

	F1
	PEK_W01

PEK_W02

PEK_W03
	Udział w dyskusjach problemowych

Weryfikacja wiedzy w postaci testu końcowego   

	F2
	PEK_U01

PEK_U02

PEK_U03
	Ocena stopnia zrozumienia zagadnienia

	F3
	PEK_U01

PEK_U02

PEK_U03
	Przygotowanie pracy diagnostycznej w postaci projektu

	F4
	PEK_U01

PEK_U02

PEK_U03

PEK_ K01

PEK_ K02

PEK_ K03
	Obrona projektu – prezentacja pitchu

	P (wykład) = kolokwium

P (projekt) = 0,2*F1+0,3*F2+0,4*F3+0,1*F4
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